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EDITORIAL 
L u m e n  e s  u n a  r e v i s t a  d i g i t a l  c r e a d a  c o n  f i n e s 
académicos e investigativos. Mediante este producto, 
los estudiantes de tercer semestre de comunicación 
social, de la Corporación Universitaria Antonio José de 
Sucre,  demuestran lo aprendido en el  aula de clases, 
l levando a la práctica los conceptos impartidos por el 
docente, los cuales le permitirán uti l izar la fotografía 
como un documento social  que plasme imágenes de 
un fenómeno en determinada zona de in f luenc ia .
La cámara fotográf ica es una herramienta de suma 
importanc ia  para  e l  futuro comunicador .  A  t ravés 
de  es te  a r te fac to  podrán  conve r t i r  h i s to r i a s  en 
imágenes ,  las  cua les  podrán t rascender  f ronteras 
geográ f i cas  y  l l evar  un  mensa je  a  la  humanidad . 
Es  de  v i ta l  impor tanc ia  que ,  desde  los  p r imeros 
semest res ,  los  a lumnos  de  la  ins t i tuc ión  puedan 
comprender su uti l ización desde la composición de la 
imagen hasta la exposic ión de la misma. Esto tendrá 
como resul tado productos  que serv i rán como una 
prueba ferv iente de que los  objet ivos  académicos 
de la asignatura Tal ler  de fotograf ía ,  se cumplieron.
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Eucl ides  Flóres,  comerciante  s incelejano

E uclides F lórez v iv ió unos 
años negros. Tras el duro golpe 
que generó la pandemia para 
la  economía de S ince le jo ,  e l 
vendedor de libros del centro de 
Sincelejo manfestó que fue una 
época oscura, pues el COVID-19 
atenuó toda esperanza de generar 
ingresos a través del comercio.

Sin duda alguna, esto se covirtió en 
un agravante para sus intenciones 
de salir adeante por medio del 
comercio de los tesoros de saber. 

El  confinamiento y la zozobra 
que generaba sal i r  a la cal le , 
añadiendo las restricciones para 
c i rcu la r  l ib remente ,  h i c ie ron 
decrecer  patrimonio de Flórez, 
pues, literalmente, no vendía y si 
lo hacía era por pocos volúmenes. 
Su negocio que lleva por nombre 
Librería Nacho, aludido a esa obra 
impresa con la que un “sinfín” 
de sucreños aprendió a leer, 
nuevamente tiene sus ejemplares 
a la vista, listos para que todo 
el público amante de la lectura 
deleite sus ojos con el producto 
que Euclides tiene para ofrecer.

Cabe destacar que hace un año, 
y según Leonardo Beltrán, quien 
fungía como secretario privado de 

la Alcaldía de la capital sucreña, dejo que : “La ciudad se está 
reactivando en una buena medida, teníamos preocupación 
porque nuestra ciudad es muy informal, pero la dinámica de 
compra y de intercambio de bienes ha sido tan buena, que 
hoy podemos decir que en realidad se ha reactivado”.  No 
cabe dudas que la intención de todas las partes, es cumplir 
a capa cabal por el desarrollo de la zona y el departamento.

AÑOS N E G R O S 
PA R A  E U C L I D E S
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Librer ía  Nacho,  S incelejo.

Eucl ides,  dedicado a  la  compra y  venta  de l ibros,  ha  adquir ido e l 
habito  de la  léc tura .  E l  comerciante  invier te  su  t iempo en leer  y 
aprender  de los  impresos  que se  convier t ieron en su sustento de 
v ida.

Fotograf ía :  Luisa  Hernández Pérez
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EL OASIS DE 
ISMAEL
I smael  Cast ro  lucha por  matener 
v i vo  su  oas i s .  Qu ien  haya  v i s i t ado 
e l  c e n t r o  d e  S i n c e l e j o  p o d r á 
r a t i f i c a r  q u e  e s t e  s e c t o r  e s  l a 
m e c a  d e  l a s  b e b i d a s  r e f r c a n t e s . 
J u g o s  E l  o a s i s ,  p r o p i d a d  d e 
e s t e  c o m e r c i a n t e ,  e s  u n  l u g a r 
b a s t a n t e  c o c u r r i d o  p o r  p r o p i o s  y 
e x t r a ñ o s  p a r a  d e l e i t a r s e  c o n  l o s 
s a b o r e s  d e  a l g u n a s  f r u t a s  d e  l a 
r e g i ó n .  I n f o r t u n a d a m e n t e  p a r a 
l o s  i n t e r s e s  d e  e s t e  v e n e d o r ,  l a 
p a n d e m i a  d e j ó  a l g u n a s  p é d i d a s 
y  p o s t e r i o r  a  l a  r e a c t i v a c i ó n 
e c o n ó m i c a  a f i r m a  q u e  l a s 
v e n t a s  n o  s o n  i g u a l  q u e  a n t e s .

S i t i o  e s t r a té g i c o

E l  cen t ro  de  l a  c iudad  es  un  luga r 
d o n d e  c o n c u r r e n  p e r s o n a s  d e 
d is t intas  par tes  de l  departamento . 
E l  o a s i s  d e  I s m a e l ,  u b i c a d o  e n  l a 
p a r t e  t r a s e r a  d e  l a  c a t e d r a l  d e 
l a  c i u d a d ,  e s  u n  s i t i o  e s t r a t é g i c o 
Pa ra  l a  ven ta  de  un  p roduc to  que 
c o n t r a s t a  c o n  e l  c a l u r o s o  c l i m a 
q u e  a b r a z a  l a  g e o g r a f í a  s u c r e ñ a , 
i n c lu so ,  según  te s t i f i c a  Cas t ro ,  l a 
gente  queda  enamorada  de l  lugar 
y  d e  l a  v a r i e d a d  d e  f r u t a s  q u e 
o f r e c e  p a r a  e n d u l z a r  e l  c o r a z ó n 
d e  l o s  c o n s u m i d o r e s : “ C a d a 
v i s i t a n t e  q u e  l l e g a  a  e s t a  c i u d a d , 
‘ p o r  l e y ’  n o s  f r e c u e n t a n  p a r a 
cop ra rnos  j ugos  o  tomar se  fo tos . I smael  Castro,  comerciante  en S incelejo.
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S e  e n c om i e n d a  a  D i o s

E n  e s e  o r d e n  d e  i d e a s  y  t r a s  l a 
r e a c t i v a c i ó n  d e  l a  e c o n o m í a 
n a c i o n a l ,  I s m a e l  l e  r u e g a  a 
D i o s  p a r a  q u e  u n a  l l u v i a  d e 
b e n d i c i o n e s  n o  p e r m i t a  q u e 
s u  o a s i s  s e  s e q u e  y  p u e d a 
s e g u i r  s a t i s f a c i e n d o  l a s 
n e c e s s i d a d e s  d e  s u s  c l i e n t e s 
y  e l  s u s t e n t o  d e  s u  f a m i l i a . Fotograf ía :  Yennifer  M íer  /  Mar íam M oj íca .

Juegos E l  Oasis ,  propiedad de Ismael  Castro.

Jugos E l  Oasis 
no solo  vende 
Zumos de f rutas, 
tambien distr ibuye 
a l imentos  como 
empanadas,  papas, 
car imañolas, 
empanadas  y 
panzerot is .
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Juan R icardo,  vendedor  de jugos en S incelejo.

E L  D O B L E  T R A B A J O 
D E   J UA N  R I C A R D O

C o m o  a n t e r i o r m e n t e  s e 
había expresado en esta edición 
documental, el jugo de frutas es 
una de las bebidas predilectas 
por  los  s ince le janos para la 
sac iar  la  sed ante  las  a l tas 
temperaturas  que abrazan a 
la  c iudad.  Otro vendedor de 
frutas en zumo es Juan Ricardo, 

pero  a  d i fe renc ia  de  I smae l  no 
posee un oasis,  él junto a su vieja 
carreta recorren las calles céntricas 
del municipio vendiendo jugos de 
naran ja ,  expr imidas  a l  ins tante .

Como la mayoría de comerciantes, 
este hombre se vio afectado por la 
pandemia producida por el Coronavirus 
y  su  economía se  v io  mermada. 
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Fotograf ía :  N icol  Rocha /  Sof ia  Rodr iguez

Hoy y tiempo después de haber 
v i v ido  “ l a  hor r ib le  noche” , 
vuelve a l  ruedo tratando de 
consegu i r  unos  pesos  para 
poder llevar el pan a su hogar. 
Desafortunadamente y como 
lo expresó, aun las cosas no se 
normalizan por las secuelas de 
una enfermedad que, s i  bien 
no contagió a todo el mundo, 
supo cómo darles un amargo 
t r a g o  d e  c o n f i n a m i e n t o . 

“Me ha tocado vender  jugos 
en la mañana para el  sustento 

de mi famil ia y por la noche 
f r i tos” .  Fueron las  pa labras 
d e  e s t e  h o m b r e ,  q u i e n , 
c o n  s u  p e c u l i a r  f o r m a  d e 
o f rece r  l a  beb ida ,  expresa 
c o n  o r g u l l o  q u e  d e b e 
e s fo r za r se  e l  dob le  aho ra 
que las cosas son diferentes. 

Vende  fr itos

A  p e s a r  d e  q u e  l a  m e r a 
v e n t a  d e  l a s  n a r a n j a s  e n 
l i q u i d o  n o  s o l v e n t a n  s u 
economía ,  l e  tocó  recur r i r 

a  l a  c o m e r c i a l i z a c i ó n 
de al imentos sól idos en 
sus noches de descanso.

También espera ansioso 
a que todo vuelva a una 
aparente  normal idad  y 
disponga de más t iempo 
p a r a  d e s c a n s a r ,  p u e s 
l o s  r e c o r r i d o s  c o n  s u 
carreta llena de naranjas, 
desgastan sus cansados 
pies que disienten con su 
voluntad inquebrantable 
d e  s a l i r  a d e l a n t e .
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Pablo O tero,  vendedor  de t intos.
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P a blo  Otero  es  un  hombre 
d e  1 2  h o r a s  d e  C a f é .  E s t e 
t i n t e r o ,  c o m o  s e  l e s  c o n o c e 
co loquia lmente  a  las  personas 
que comerc ia l i zan  e l  producto 
insignia del país,  sale a las cal les 
céntr icas de Sincelejo a calentar 
e l  a lma  de  qu ienes  convergen 
a  e s t a  z o n a  c o m e r c i a l  p a r a 
rea l izar  sus  act iv idades d iar ias .  

Sale a las  4

“ A  l a s  4 : 0 0  a . m .  s a l g o  d e  m i 
casa ,  l lego a  las  4 :00 p .m. ,  son 
1 2  h o r a s  t r a b a j a n d o ” ,  c o n t ó 
Pab lo ,  en  un  nub lado d ía ,  con 
la  l luv ia  besando las  tapas  de 
sus  te rmos  y  a  med io  camino 
de culminar  su labor .  E l  hombre 
de 58 años af i rma que no puede 
darse e l  lu jo  de parar  por  más 
q u e  q u i s i e r a ,  p u e s  c o m o  e l 
g ran  número  de  personas  que 
e j e r c e n  l a  i n f o r m a l i d a d  e n 
l a  c a p i t a l ,  d e b e  e n c o n t r a r  l a 
f o r m a  d e  c o n s e g u i r  e l  r u b r o 
e c o n ó m i c o  q u e  l e  p e r m i t a 
s u b s i s t i r  j u n t o  a  s u  f a m i l i a . 

Trabajo contínuo

El trabajo del errante comerciante 
no  te rmina  con la  ú l t ima gota 
de café emanada de sus termos, 
Pablo debe comprar los insumos 
p a r a  e l a b o r a r  s u  p r o d u c t o  y 
prepararse sicológicamente para 
su labor  de doce horas ,  la  que 
determina  su  éx i to ,  in fundado 
en el deseo de aquellas personas 
que deseen tomarse un ‘t int ico’ .D
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El  Barreto,  comerciante  y  re lojero.

Fotograf ía :  Luisa  Verbel/  Paola  Castel lano.

E L  D E S E S P E R O 
D E  B A R R E TO
B a r r e t o  e s  u n  r e l o j e r o 
t rad i c iona l  de  S ince le jo .  Según 
e l  c o m e r c i a n t e ,  s o n  m u c h o s 
años  ded icado a  la  reparac ión  y 
v e n t a  d e  r e l o j e s ,  o f i c i o  q u e  l e 
ha  permi t ido  sa l i r  ade lante  a  é l 
y  su  f am i l i a ,  pe ro  l a  pandemia 
l legó y se insta ló inhóspitamente 
e n  l a  v i d a  d e  e s t e  h o m b r e  y 
p r o d u j o  u n  c a m b i o  d r á s t i c o , 
n o  s o l o  e n  s u  e c o n o m í a  s i n o 
e n  s u  c i c l o  v i t a l  y  m e n t a l . 

Se s int ió  mal 

Barreto,  que l leva más de 30 años 
vendiendo en el  centro capital ino, 
contó  que  durante  la  pandemia 
hubo  d í a s  donde  su  desespe ro 
por  e l  sus tento  e ra  muy fuer te , 
tanto as í  que l lego a sent i rse mal 
y  la  incer t idumbre  de  un  fu turo , 
que,  en ese entonces,  incierto,  no 
lo  de jaba  t raba ja r  como lo  h izo 
d u r a n t e  m á s  d e  3 0  a ñ o s  e n  l a 
ca l le  de l  Comerc io  en  S ince le jo .

Para  su  for tuna  y  l a  de  muchos 
comerc i an tes  de l  sec to r ,  según 
c o n t ó ,  p o c o  a  p o c o  s e  h a  i d o 
organizando su negocio y c iertos 
aspectos que lo tenían en vi lo han 
ido desaparec iendo,  pero para é l 
aún ex i s te  preocupac ión  porque 
todo no vue lve  a  la  normal idad .
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Doris  Almanza,  comerciante  palenquera .

Fotograf ía :  David Aguas  /  I sacc  Rodr íguez

D oris  A lmanza no es  nat iva  de  la 
c iudad,  pero el  centro de Sincelejo es 
la su lugar de trabajo.  La alegre mujer 
le  contó a l  grupo de rea l i zadores  de 
Corposucre ,  que  v iene  de  una  t ie r ra 
emblemát ica  y  de un arra igo cu l tura l 
impor tante  para  l a  reg ión  y  e l  pa í s .  
La  vendedora  hace  un  a r r ibo  desde 
San  Bas i l i o  de  Pa l enque ,  de  donde 
trae consigo un parte de sus ra íces y 
costumbres plasmadas en dulces ,  pues 
hace panel i tas ,  cabal l i tos y enyucados. 
Estos deliciosos majares gastronómicos 
son los que le generan el  sustento de 
su familia y el de otras vendedoras más. 

“Ven imos  de  pa lenque y  regresamos 
cada 15 días a ver a nuestras famil ias , 
somos seis  chicas .” ,  contó.  De acuerdo 
a  e s t o  e l  t i e m p o  c o n  s u s  s e r e s 
que r idos  e s  l im i t ado ,  e l l a  ve  en  e l 
comercio de Sincelejo una al ternat iva 
para  sa l i r  ade lante ,  as í  sea  le jos  de 
s u  g e n t e  y  s u  a m a d o  S a n  B a s i l i o . 

Emprendedora

A l m a n z a  e s  o t r a  d e  l a s  m u c h a s 
m u j e r e s  e m p r e n d e d o r a s  q u e  s e  v i o 
a f e c t a d a  c o n  l a  p a n d e m i a ,  p u e s 
d e  a c u e r d o  a  l a s  r e s t r i c c i o n e s  q u e 
s e  g e n e r a r o n  p o r  e s t e  f e n ó m e n o 
l o s  v i a j e s  a  S i n c e l e j o  n o  e r a n 
f r e c u e n t e s ,  p e r o  a f o r t u n a d a m e n t e 
p a r a  e l l a  y  s u s  a m i g a s ,  l o s  t i e m p o s 
v a n  m e j o r a n d o ,  p u n t u a l i z ó .

D E  PA L E N Q U E 
PA R A  E L  M U N D O
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Carlos Paternina se mueve entre Sao, la Pajuela y el parque Santander.

Fotografía: Jainer Lozano / Yuliseth Polo.

S U B S I S T I E N D O 
CO N  LO  M Í N I M O
C a r l o s  P a t e r n i n a  e s  u n 
c o m e r c i a n t e  d e l  c e n t r o  d e 
Sincelejo que está subsist iendo 
casi  que con lo básico.  Esto lo 
expresó mediante una entrevista 
para esta producción documental, 
donde también re lató  que las 
ventas no han sido las mejores 
posterior a la pandemia. y a raíz de 
eso, genera pocos ingresos. “Casi 
no se está produciendo ni para el 
alimento diario”, declaró el hombre 
quien se ubica en inmediaciones 
de un a lmacén de cadena del 
centro de esta  c iudad capi ta l .

Paradójico

Esta situación es paradójica, pues 
su carreta está l lena de coloridos 
víveres como pepinos,  repol los , 
papas  y  demás  a l imentos  que 
contrastan en bel leza ref le jando 
abundancia,  pero esto no es más 
que la  ant í tes is  de la  s i tuac ión 
que de viva voz narró Paternina.

E l  v e n d e d o r ,  a l  i g u a l  q u e 
muchos de sus  co legas ,  espera 
que  l a  s i tuac ión  se  norma l i ce 
pronto  y  que los  compradores 
h a b i t u a l e s  s e  a c e r q u e n  c o n 
más  f recuenc ias  a  l l evarse  los 
a l imentos de la  canasta bás ica , 
para así  é l  también poder l levar 
más  p rov i s iones  a  su  f ami l i a . 
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Evar isto  es  un vendedor  ambulante de 

cas i  90  años,  quien a  pesar  de ser  más 

vulnerable  a l  v i rus,  debe trabajar.

D É C A DA S  D E 
S U P E R V I V E N C I A
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D É C A DA S  D E 
S U P E R V I V E N C I A

D o n  E v a r i s t o  e s  u n 
c o m e r c i a n t e  q u e  l l e v a  m á s 
de  d iez  l u s t ros  t r a tando  de 
sob rev i v i r .  E l  hoy  vendedor 
d e  g u a m a s  y  h a b i c h u e l a s 
man i fe s tó  que  ha  s ido  ‘ toda 
una  v ida  vend iendo de  todo ’ 
pa ra  rebusca r se  y  tene r  una 
s o l v e n c i a  e c o n ó m i c a .  “ A 
m i s  8 4  a ñ o s  m e  h a  t o c a d o 
t r a b a j a r  d u r o  p a r a  p o d e r 
c o m e r ,  e s t o y  p e n d i e n t e 
a  l o  q u e  e s t é  e n  c o s e c h a 
p a r a  v e n d e r ,  h e  v e n d i d o 
d e  t o d o  e n  e s t a  v i d a ” .

En  pe l igro

Es  b i en  sab ido ,  a  t r avés  de 
di ferentes comunicados de la 
OMS  y  a lgunas  a locuc iones 
p r e s i d e n c i a l e s ,  q u e  l o s 
a d u l t o s  m a y o r e s  s o n  m á s 
vu lnerab les  a l  v i rus .  “S i  a  un 
adu l to  mayor  de  70  años  se 
c o n t a g i a ,  l a  p o s i b i l i d a d  d e 
mor i r  es  de l  30%,  además ,  s i 
e s  mayor  de  80  años  puede 
superar  e l  40%” ,  seña ló  Iván 
Duque,  quien también af i rmó 
q u e  e l  4 9 %  d e  l a s  m u e r t e s 
p o r  C o r o n a v i r u s  e n  e l  p a í s 
e ran  por  esos  abue l i tos  que 
c o n t r a í a n  l a  e n f e r m e d a d . 
D e  a c u e r d o  a  l a  a n t e r i o r 
sustentación,  cabe infer i r  que 
la salud y el  r iego mortal  para 
Evaristo es evidente,  razón de 
peso ,  que ,  en  ese  momento 
á l g i d o ,  h i z o  d i s m i n u y e r a 
su  ac t i v idad  labora l ,  con  e l 
agravante  de  que  las  ca l l es 
e s t a b a n  p r á c t i c a m e n t e 
s o l a s  y  l a s  v e n t a s  s e 
desmoronaron en gran medida.
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E l  oc togenar io  vendedor  también 
está  esperanzado en que lo  malo ya 

haya pasado.  Todavía  pretende seguir 
vendiendo sus  produc tos,  para  como 

muchos comerciantes,  reac t ivar  su 
economía.
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D a r í o  e s  u n  z a p a t e r o 
q u e  l l e v a  m u c h o s  a ñ o s 
e j e r c i e n d o  s u  o f i c i o  e n 
e l  p a r q u e  S a n t a n d e r  d e 
Sincelejo.  El  menestral  narró 
que la pandemia le ocasionó 
un duro golpe a sus f inanzas 
y  por  esa  razón carec ía  de 
r e c u r s o s  p a r a  s u b s i s t i r . 

Un golpe mental

Cabe aclarar que el  “golpe” 
del  COVID, no fue solo a su 
bolsil lo, su mente también se 

vio tocada por la implacable 
s i tuac ión que se v iv ió hace 
poco y  a  ra íz  de esto entró 
en una depres ión profunda. 
F u e r o n  m u c h a s  h o r a s  s i n 
d o r m i r ,  e l  d e s e s p e r o  y  l a 
angust ia  se  apoderaron de 
su cabeza ,  ya que no estaba 
hac i endo  lo  que  ap rend ió 
para poder sal i r  adelante:  la 
zapater ía .  “S i  no  vendo no 
c o m o  y  t a m p o c o  d u e r m o , 
L a  p a n d e m i a  m e  l l e v o  a 
l a  d e p r e s i ó n ,  l a s  v e n t a s 
bajaron y mi estado de ánimo 
c a m b i ó ” ,  d i j o  m i e n t r a s 

p r a c t i c a b a  s u  o f i c i o , 
p intando un par de zapatos .

Necesidad de trabajar

N o  c a b e  d u d a s  q u e  l a 
pandemia ocasionó falencias 
económicas ,  c r i s i s  menta les 
y  o t r o s  d a ñ o s  c o l a t e r a l e s 
e n  l a s  p e r s o n a s  q u e  s e 
rebuscan en e l  d ía  a  d ía .  S in 
e m b a r g o ,  p e r s o n a s  c o m o 
Dar ío  sa len  a  sudar  e l  pan 
p a r a  s u  f a m i l i a ,  p o s t e r i o r 
a  una s i tuac ión que é l  d ice 
n o  q u i e r e  v o l v e r  a  v i v i r .
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Dar ío  ar regla  zapatos  hace más de una década. 
Su of ic ina es  e l   parque Santander  en S incelejo.  A 
este  lugar  l legan muchos v is i tantes  a  dar le  lustre  y 
reparación a  su  calzado.
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LOS PRECIOS ESTÁN 
POR LAS NUBES

Mario Arrieta, vendedor 
ambulante del  centro de 
Sincelejo, manifiesta que los 
precios están por las nubes. 
Ante una aparente reactivación 
económica el vendedor de 
plátanos afirmó que las cosas 
no están tan bien como parecen, 
pues según él, quien a su vez es 
comprador a los mayoristas, los 
precios de los productos agrícola 
subieron, razón por la cual debe 
aumentarle algo a los comestibles 
para ver una ganancia reflejada. 

“Ya esto no es como antes, 
los precios de los productos 
cada vez aumentan más y 
eso nos perjudica a nosotros 
los vendedores ambulantes”, 
aseveró ante las cámaras. Ante 
esta situación, la economía del 
vendedor informal se ve afectada, 
incluso ahora donde muchas 
personas convergen en este punto 
estratégico del comercio sucreño.

Fotograf ía :  Ja iner  Lozano Cabrales
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Ca l le  del  centro,  en S incelejo.
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Fotograf ía :  Mar ia  Ol iveros  /  E lber  Argumedo.

L a s  v e n t a s  d e  z a p a t o s 
e s t u v i e r o n  p o r  l o s  s u e l o s . 
E s o  c o n t ó  A l b e r t o  C a s t i l l a , 
c o m e r c i a n t e  d e  c a l z a d o  d e l 
centro de S incele jo que pudo 
sobrev i v i r  a  l o s  e s t r agos  de 
la  pandemia .  E l  hombre quien 
t i e n e  s u  l o c a l  e n  e l  Pa s a j e 
Rea l ,  un  pun to  va l i o so  pa ra 
e l  c o m e r c i o  d e  S i n c e l e j o , 
a r g u m e n t ó  q u e  a  r a í z  d e  l a 
pandemia y  de los  hábi tos  de 
consumo de sus c l ientes debió 
replantear su forma de vender, 
incluso la escacés del comercio 
e s tuvo  a  punto  de  p i sa r  sus 
esperanzas y dejarlo sumido en 
la  qu iebra :  “La  Pandemia  nos 
ob l igó  a  rep lan tea r  nues t ras 
f o r m a s  d e  v e n t a s ,  f u e  t a n 
dif íc i l  que pensábamos cerrar” .

Aparente tranqui l idad

Hoy con los estantes l lenos y el 
centro volviendo a una aparente 
normal idad,  le  permite  a  este 
c o m e r c i a n t e  p o d e r  g a n a r s e 
unos  pesos ,  muchos  más  de 
los  que rec ib ía  cuando estaba 
c o n f i n a d o  a l  i g u a l  q u e  s u s 
c l i e n t e s ,  s i n  e m b a r g o ,  a ú n 
c o n  u n  v i r u s  c i r c u n d a n t e , 
n o  s a b e  q u e  p u e d a  p a s a r 
mañana  para  l a  economía  de 
todas  las  personas  que sa len 
a  subs is t i r  a  v iv i r  e l  d ía  a  d ía 
y  p lantearse un mejor  futuro . 

L A  PA N D E M I A  C A S I 
P I S A S  S U S  E S P E R A N Z A S

Alberto Castilla tiene su local comercial en el Pasaje Real, centro 
comercial sincelejano, donde los locales, para el mes de mayo, 
se vieron activos y con suficiente mercancia para abastecer la 
demanda que trae consigo una reactivación económica.
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Fotograf ía :  Ja iner  Lozano

E s  i m p o r t a n t e  a g r e g a r 
q u e  m u c h a s  g e n e r a c i o n e s 
viv ieron una s i tuación nueva 
a  r a í z  d e l  C o r o n a v i r u s .  E l 
comercio,  y pr incipalmente y 
los  vendedores ,  padec ie ron 
las  consecuencias  d i rectas  y 
daños colatera les  que causa 
es ta  enfermedad.  Unos  más 
que  o t ros ,  pe ro  de t r á s  de 
t o d o s  e s t o s  s u f r i m i e n t o s , 
también se ref le jó las  ganas 
d e  s a l i r  a d e l a n t e  y  u n 
común denominador :  l l eva r 
e l  s u s t e n t o  d i a r i o  a  s u s 
hogares .S i  b ien  ya  hay  una 
r e a c t i v a c i ó n  d e l  c o m e r c i o , 
pues  l a s  r e s t r i c c iones  hoy 
son menores,  los vendedores 
t o d a v í a  s i e n t e n  e l  g o l p e 
que les  propinó e l  v i rus .  La 
a d m i n i s t r a c i ó n  n a c i o n a l , 
d e p a r t a m e n t a l  y  l o c a l 
también ha tomado cartas en 
el  asunto y se han apropiado 
de la s i tuación.  Se continúan 
c r e a n d o  e s t r a t e g i a s  e 
inic iat ivas que permitan que 
e s a s  p e r s o n a s ,  q u i e n e s  s e 
v ie ron  per jud i cadas  en  sus 
ventas, puedan recuperar algo 
de lo que el COVID-19 les quitó.

Tr a s  l a s  h i s t o r i a s  d e  l o s 
comerc iantes  y  las  caras  de 
la  react ivac ión ,  hay  muchas 
a n é c d o t a s  y  e x p e r i e n c i a s , 

a lgunas  pos i t i va s  y  o t ra s 
negat ivas ,  pero  que a l  f in 
y  a l  cabo son exper ienc ias 
v iv idas por estos guerreros, 
que ,  d ía  a  d ía ,  luchan por 
s u s  s e r e s  q u e r i d o s  y  l a 
e l  su s ten to  de  su  gen te .

Pa s a d o  u n  t i e m p o  s e r í a 

i m p o r t a n t e  h a c e r l e  u n 
s e g u i m i e n t o  a  e s t a s 
personas  que son re l fe jo 
l a s  s i t u a c i o n e s  q u e 
padec i e ron  de  m i l e s  de 
colombianos y que para el 
bien de toda la sociedad, 
p u e d a n  s o l v e n t a r s e 
d e  b u e n a  m a n e r a .

Para  tener  en 
cuenta 
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